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Cwiczenie 1 - Identyfikacja interesariuszy

Rozwdj partnerstwa jest bardzo wazny. Wiele organizacji i partneréw powinno by¢ zaangazowanych
w proces i czué sie odpowiedzialnymi za sukces partnerstwa. Posiadanie interesariuszy z réznych
$rodowisk moze pomoc w rozwigzywaniu problemow, ale takze usprawnié tworzenie sieci kontaktow
i nawigzywanie nowych znajomosci. Zanim jednak zidentyfikujesz interesariuszy, musisz zrobi¢ co$
jeszcze: okresli¢ swoja wiasng pozycje.

- Jaka organizacja jestescie?
- Jaki masz wptyw?
- Co mozesz wnie$¢ do partnerstwa?

Kiedy juz okreslisz swoje stanowisko, mozesz zdecydowad, jakich interesariuszy potrzebujesz.
Narzedziem, ktére nalezy wykorzysta¢ do identyfikacji interesariuszy jest mapowanie interesariuszy
(patrz nastepna strona).

Szablony do analizy i mapowania interesariuszy

Expertise Willingness Value
A A AL
—_— ™~ AN N —
Zainteresow | Wktad Legitymizacja | GOtOwOsC o Wpityw Konieczno$¢
ane strony Zaangazowania Zaangazowania
sie
SH1 Wysoki/ Wysoki/Sredni/ | Wysoki/Sredni/ | Wysoki/Sredni/ | Wysoki/Sredni/
Sredni/Niski Niski Niski Niski Niski
SH2 Wysoki/ Wysoki/Sredni/ | Wysoki/Sredni/ | Wysoki/Sredni/ | Wysoki/Sredni/
Sredni/Niski Niski Niski Niski Niski
SH3 Wysoki/ Wysoki/Sredni/ | Wysoki/Sredni/ | Wysoki/Sredni/ | Wysoki/Sredni/
Sredni/Niski Niski Niski Niski Niski
SH4 Wysoki/ Wysoki/Sredni/ | Wysoki/Sredni/ | Wysoki/Sredni/ | Wysoki/Sredni/
Sredni/Niski Niski Niski Niski Niski
SH5 Wysoki/ Wysoki/Sredni/ | Wysoki/Sredni/ | Wysoki/Sredni/ | Wysoki/Sredni/
Sredni/Niski Niski Niski Niski Niski
SH6 Wysoki/ Wysoki/Sredni/ | Wysoki/Sredni/ | Wysoki/Sredni/ | Wysoki/Sredni/
Sredni/Niski Niski Niski Niski Niski
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Szablon mapowania interesariuszy
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Kim sg Jakie sgich Czym Gdzie sa luki Jakie Skad wiemy,
kluczowi aktualne konkretnie miedzy dziatania ze wynik jest
indywidualni | oczekiwania? | powinnismy stanem mozemy dobry?
interesariusz sie zaja¢, aby | pozadanym podja¢, aby
e? program (By¢) a uzupetnic te

odniost obecnym (Jak | braki? W jaki sposob

sukces? jest)? informujemy

ich o tym?
Okreslenie, Zrozumied, Rozwaz Zastanow sie, | Sledzenie
kto ma jak sie dzi$ znaczenie, jakie podejmowan
wplyw na robi rzeczy i jakie kazdy z dziatania sg ych dziatan
wynik jakie sg ich interesariuszy niezbedne do
projektu lub zachowania ma dla zbudowania
jest nim powodzenia sukcesu
dotkniety projektu
Staraj sie w Monitorowan

Interesariusz Rézni miare ie poziomu
e beda interesariusz mozliwosci interesariuszy
zaréwno e beda mieli wykorzystyw | \y wyniku
wewnetrzni rézne ac aktualne dziatan
jaki poziomy fora (np.
zewnetrzni w oczekiwan. spotkania

stosunku do
organizacji

aktualizacyjn
e itp.).
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Cwiczenie 2 - Napisz swdj plan dziatania

Wzor planu dziatania

Plan
dziatania
odpowiedzialna(e) wykonania zasoby bariery lub

opor
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